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[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Read this Be Your 
Own Boss ebook and gain insights on how the mind of Coach 
Eduard works! Also, stay tuned for these OneNegosyo.com NOTE 
snippets and tips. Now let’s continue with Coach Eduard’s ebook.] 

Hi my name is Eduard Reformina, salamat sa pag-
download at pagbasa ng eBook na 'to.  

Simple lang ang goal ko sa eBook na 'to...   

Ituro sa'yo kung paano ka kikita ng mas maraming 
pera sa pamamagitan ng isang klase ng kakaibang 
negosyo na natuklasan ko 8 years ago.  

Kahit ano pang motivation mo ngayon...  

Gusto mo bang makapag-quit sa trabaho at maging 
sarili mong boss?  

Gusto mo bang makapag-ipon ng malaki at ma-
secure ang future mo?  

Gusto mo bang makapag pundar ng sariling mong 
bahay at sasakyan?  

Gusto mo bang mabigyan ng magandang buhay ang 
pamilya mo?  

Kahit ano pang goal mo, basahin mo nang mabuti ang 
eBook na 'to.  
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Because this ebook will teach you how to B.Y.O.B.! 
How to Be Your Own Boss, quit your job, and have 
financial freedom by Building Your Online 
Business.  

Una, ituturo ko sa'yo kung anu-ano bang mga  
kaylangan mo para makapagsimula ng negosyo sa  
internet.  

Tapos ituturo ko din sa'yo kung anong ginawa ko 
paano ko kinita yung 1st million income ng online 
negosyo ko.  

At sa huli, ituturo ko sa'yo yung eksaktong system at 
strategy na ginagamit ko ngayon para kumita ng 
multiple millions every month.  

Alam mo ba nung unang ginamit ko 'yung system at 
strategy na 'yun, sumabog yung negosyo ko.  

 
Dati ito yung madalas na kinikita ng business ko.  

Around P700,000+ per month. Pwede na 'di ba?  

Pero alam mo, nung ginamit ko 'yung strategy na 
ituturo ko sa'yo mamaya, ilang buwan lang ang 
lumipas ito 'yung nangyari...  
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P7.2 million in just 1 month! Biruin mo naging times 
10!  

Nanlaki mata ko nung una kong makita 'yan. OMG 
talaga! Pati yung accountant namin nagulat din eh.  

Kaya talagang excited ako na ituro sa'yo yung 
strategy na 'yun dahil alam ko na makakatulong 
talaga 'yun sa'yo.  

Excited ka na din ba?  

IMPORTANT: Lilinawin ko lang. Baka kasi merong 
nagbabasa ng ebook na 'to na skeptical at iniisip  
"Totoo ba talaga yan?" or "Posible ba talaga 'yan?"  
  
Lilinawin ko lang na itong mga ituturo ko... para 'to sa 
mga taong willing talagang matuto, at willing gumawa 
ng aksyon.  

Hindi ko sasabihin sa'yo na wala kang gagawin tapos 
yayaman ka. Kalokohan 'yun!  

Hindi 'to para sa lahat. At lalong hindi ito para sa mga 
taong tamad at batugan.  
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Totoong negosyo ang pagaaralan natin dito at meron 
kang mga kaylangang gawin OK?  

Yung mga kaylangang gawin, malamang hindi mo pa 
'yun nasusubukan dati at ngayon mo pa lang 'yun 
matututunan.  

Pero kung masasabi mo na...  

"Oo gusto ko talagang matuto!"  

"Oo gagawin ko yung mga kaylangang gawin!"  

Pwes para sa'yo 'tong ebook na 'to.  

Bago natin pagusapan yung mga strategies, may mga 
itatanong ulit ako sa'yo...  

Tingin mo masarap ba sa pakiramdam kung meron 
kang freedom?  

Yung pag gising mo sa umaga ang unang makikita 
mo pag-check mo ng cellphone or laptop mo ay 
kumita ka nanaman ng pera habang natutulog ka? 
Freedom na nagagawa mo lahat ng gusto mo tulad ng 
mga hobby mo, dahil marami kang libreng oras at 
hindi mo problema ang pera?  

Masarap ba sa pakiramdam kung nabibili mo lahat ng 
mga gusto mo?  
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Masarap ba sa pakiramdam kung nabibigay mo lahat 
ng pangangaylangan ng mga mahal mo?  

Ang sarap nun 'di ba? Magagawa mo 'yun sa tulong 
nitong mga ituturo ko sa'yo. Pano ko nasabi?   

Basahin mo 'yung true story ko...  

My Personal Story  
8 years ago nangangarap lang din ako. Dati akong 
empleyado at OFW.  

Hindi ko din hawak ang oras ko noon, at lagi ko ding 
problema ang pera at pang gastos ng pamilya ko.  

Simple lang naman ang pangarap ko... Mabigyan ng 
magandang buhay ang pamilya ko at magkaroon ng 
kalayaan.  

Akala ko madaming pera sa abroad... Hindi din pala!  

Madaming mga OFW ang tumatanda na lang na 
malayo sa pamilya nila, pero wala namang naiipon at 
kapos pa din sa pera.  

Nasubukan ko na din halos lahat ng raket. Iba’t ibang 
sideline ang pinasok ko.  

Direct selling o 'yung benta-benta sa mga kapitbahay.  
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Networking o 'yung invite-invite sa mga seminar.  

Pati pagtitinda ng siomai at siopao pinasok ko.  

Kaso walang nangyari. Hindi ako kumita. Nalugi yung 
mga naunang business ko.  

Naubos lahat ng ipon ko sa paga-abroad. Pati nga 
yung ibang mga gamit ko naibenta ko na.  

Walang wala na talaga kaming pera.  

Nakikitira lang kami noon sa biyenan ko sa isang 
maliit na kwarto.   

At isa lang ang gamit na meron kami. Isang kulay 
pulang banig na napakanipis.  

Naalala ko tuwing gabi nilalatag ko yun tapos dun 
kami natutulog.  

Tuwing umaga naman sa sahig kami sasalampak at 
dun na din kami sa sahig kumakain.  

Pero pinaka masakit ay yung ultimo gatas ng anak ko 
hindi ko mabili.  

Ang sakit sa dibdib pag alam mo na hindi mo kayang 
ibigay yung kaylangan ng pamilya mo.  
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Tapos nung oras na sagad na sagad na kami, nung 
oras na nasa babang-baba na 'ko, dun nagkaron ng 
parang isang milagro.  

Maswerte ako dahil nakatagpo ako ng mga coach sa 
internet.  

Sila 'yung nagsilbing mga idols at mentors ko.  

Pinakingan ko mabuti yung mga turo at payo nila.  

Nagbasa ko ng dose-dosenang ebook tulad nitong 
binabasa mo.   

Nanood ako ng maraming mga training videos.   

Hinigop ko lahat ng mga knowledge nila.  

[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Gusto mo ba ng 
knowledge tungkol sa online marketing? Kunin mo na ngayon ang 
“Pinoy Marketer’s Guide To Digital Selling” ebook sa 
OneNegosyo.com website. Thank you gift ko sa iyo, dahil binabasa 
mo ang ebook na ito.] 

Unti-unti kong natutunan na meron palang mga 
systems at strategies na ginagamit ang lahat ng mga 
pinaka successful na online marketers sa buong 
mundo.  

Walang palya! Lahat ng mga successful na online 
marketers ay ginagamit 'tong mga 'to.  



For more info, please see https://www.OneNegosyo.com  9 

Tapos unti-unti ko silang ginaya. Ginaya ko yung 
business systems at yung mga strategies na 
ginagawa nila.  

Pagtapos ng lahat ng pagsisikap ko, dun ko 
naramdaman lahat ng bunga.  

Unti-unting nagbago ang buhay ko. Kahit yung mga 
ibang kakilala ko nagulat sa nakita nilang pagbabago 
sa'kin.  
  
Dahil sa mga natutunan ko, ngayon nakapag tayo ako 
ng successful business na kumikita ng multi-million 
pesos revenue every month.  

Ang pinaka masarap, hindi na 'ko bumalik sa 
employment. Sa wakas hawak ko na ang oras ko.  

Meron akong freedom na gawin yung mga bagay na 
gusto ko, at kasama ko palagi ang pamilya ko.  
  
Kaya talagang mataas ang bilib ko sa klase ng online 
business na ituturo ko sa'yo mamaya. 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Yung ganitong klase ng business, naniniwala ako na 
ito yung sagot sa dasal ng maraming Filipino.  

Saan ka makakakita ng isang opportunity kung saan 
ang isang undergrad na tulad ko, walang pang 
background sa kahit anong business at galing sa 
walang kayang pamilya,   

...ay pwede pa lang kumita ng malaki at mabago ang 
buhay?  

Wala akong alam na iba, ito lang!  

Pero tama na ang tungkol sa'kin. Kasi ngayon ang 
importante ay ikaw at ang mangyayari sa'yo kapag 
natapos mo 'tong ebook na 'to.  

Dito sa ebook na 'to, ang gusto kong gawin ay ituro 
sa'yo kung ano yung mga natutunan ko.  
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Ang gusto kong mangyari ay ipasa sa'yo 'yung mga 
nalaman ko.  

Para ikaw din mismo, kahit hindi mo pa nasubukang 
mag online business dati,   

...o kaya kahit na nag-failed ka na dati sa mga unang 
business na sinubukan mo,   

...naniniwala ako na basta’t willing kang gawin yung 
mga kaylangang gawin, at basta’t willing kang 
gumawa ng aksyon,  

...naniniwala ako na makakatulong din itong mga 
ituturo ko sa'yo.   

Alam ko na magkakaroon ka ng magandang 
pagbabago sa buhay mo pag gumawa ka talaga ng 
aksyon.  

Pagkatapos mong basahin itong ebook na 'to, alam 
mo na kung anong kaylangan mong gawin para 
makapag simula sa ganitong business.  

At sana dumating din yung araw na ma-experience 
mo yung lifestyle na gusto mo para sa sarili mo at 
para sa pamilya mo, na ma-experience yung lifestyle 
at yung freedom na deserve mo.  
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Sundin mo yung mga ituturo ko sa'yo at gamitin mo 
yung mga tools na ipapakita ko sa'yo para magkaron 
ka ng financial at time freedom.  

3 Steps To Having A Profitable 
Internet Business  

Para mas madali mong maintindihan kung paano ka 
magkakaron ng successful internet business, gagamit 
muna tayo ng analogy.  

Gagamit tayo ng analogy para simple lang. Dahil 
internet business hindi kaylangang kumplikado.  

Mas OK kung simple lang. Dahil pag simple lang, mas 
madali mo siyang mauunawaan, mas madali mo 
siyang masusundan.  

Pag mas madali mo siyang naunawaan at nasundan, 
mas madali mo siyang magagawa.  

Ito yung analogy natin... Building an internet business 
is like building a house. Para kang magpapatayo ng 
bahay.  

STEP 1: Vision - Anong unang kaylangang mo kung 
magpapatayo ka ng bahay? Kaylangan muna ng  
drawing nung bahay 'di ba? 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Kaylangan very clear sa isip mo kung ano yung itsura 
ng bahay na gusto mo.  
  
Mas maganda nga kung navi-vusualize mo o parang 
nakikita na ng dalawang mata mo yung bahay.  
  
Ganun din sa business mo. Kaylangan klarong-klaro 
sa'yo kung magkano ang gusto mong kitain  kada 
buwan.  

Alam na alam mo dapat kung magkano yung 
eksaktong pera na gusto mong kitain sa business mo 
buwan-buwan.  
  
Hindi pwede yung sasabihin mo lang na "Gusto kong 
yumaman" o kaya naman "Gusto kong kumita ng 
malaki" o kaya naman "Gusto kong magkaron ng 
financial freedom".  
  
Medyo malabo 'yan. Kaylangan specific talaga!  

Tatanungin kita sa tingin mo... Magkano yung perang 
kaylangang mo kada buwan para masabi mo na may 
financial freedom ka na?  

Magkano yung perang kaylangang mo kada buwan 
para makapag-quit ka sa trabaho mo ngayon?  
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"If it's not measurable then it's not a goal, it's just a 
dream."  

  
Importanteng nasusukat mo yung goal mo. Kasi kung 
hindi specific at kung hindi mo kayang sukatin yung 
goal mo, hindi goal ang tawag dun... Ang tawag dun 
nangangarap ka pa lang.  
  
Uulitin ko magkano ang gusto mong kitain kada 
buwan?  
  
Gusto mo bang kumita ng P100,000 every month?   

Gusto mo ba P300,000 every month? Or 1 million 
every month ang gusto mo?  

Kahit magkano pa 'yan ang importante alam mo kung 
magkano yung eksaktong pera na gusto mo.  
  
Bukod dun sa eksaktong amount, mas importante ay 
kung para saan yung pera na 'yun?  

Pag kumikita ka na ng ganung pera, saan mo 'yun 
gagamitin?  
  
Anong maitutulong nung pera na 'yun sa'yo at sa 
pamilya mo? 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Makakapag quit ka na ba sa trabaho mo?  
  
Magkakaron ka na ba ng time freedom?  
  
Mase-secure mo na ba ang future ng family mo?  

Dapat alam mo yung "Reason Why" mo!  
  
Alam mo kung bakit importante yang dalawang 'yan?  

Specific Goal - Para meron kang target na 
aasintahin. Kapag wala kang target, sigurado 
wala kang tatamaan.  
  
Lahat ng mga successful na tao ay merong short 
term at long terms goal. Alam na alam nila kung 
ano yung gusto nilang ma-achieve.  
  
Reason Why - Dati hindi ko din alam bakit yan 
importante 'tong 'Why". Nako-kornihan pa nga 
ako pag reason why ang topic sa mga seminars.  
  
Yung "Reason Why" mo ang magbibigay ng 
inspirasyon sa'yo para gawin ang business mo. 
Kapag alam mo kung para saan yung 
pinaghihirapan mo, araw-araw gigising ka na 
excited para gawin ang business mo.  
  
Pag wala kang malinaw na vision at 'pag wala  
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kang malinaw na reason why, baka unang 
pagsubok pa lang suko ka na.  

Kung wala 'yang dalawa na 'yan, wag ka na lang 
sumubok mag-business kasi walang mangyayari 
sa'yo. Mabibigo ka lang!   

Kaylangan ng massive action para maging successful 
sa online business. Massive action requires focus and 
commitment.  

Your specific goal will give you the focus and your 
reason why will give you the commitment.  

STEP 2: Blueprint - Ang next step ay blueprint. Kung 
magpapatayo ka ng bahay kaylangan meron kang 
blueprint o plano na susundan para maitayo yung 
bahay na yun ng tama.   
  
Imagine nagpatayo ka ng bahay tapos wala kang 
plano na sinundan, tapos una mong ginawa ay yung 
bubong imbes na yung mga poste? Anong 
mangyayari?... Eh di papalpak 'di ba?  
  
Sa internet business ganun din, dapat may plano 
ka.   

Kaylangan alam mo kung anong website ang uunahin 
mong gawin, anong magkakasunod na proseso, etc. 
Isa sa mapagaaralan mo dito sa eBook na ito ay kung 
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ano yung step by step plan na kaylangan mo para 
makapag simula sa ganitong business.  

At mamaya ibibigay ko sa'yo yung eksaktong 
blueprint ng online business ko. Yung blueprint na 
'yun, yun ang ginamit ko para kitain yung 1st million 
ko sa internet.   
  
Ang nakakalungkot, maraming internet entrepreneurs 
ang nabibigo kasi wala silang plano na sinusunod.  
  
Ang ginagawa nila ay nagbabara-bara lang sila.  

Pag nagpatayo ka ng bahay 'di ba kaylangan mo din 
ng mga tamang kagamitan at tamang materyales?  

Kaylangan mo ng martilyo, pala, hollow block, tiles, 
etc.   
  
Sa internet business mo kaylangan mo din ng mga 
tools.  
  
Dapat gumagamit ka din ng mga tamang tools.  
  
Yung mga tools na yun ang tutulong sa'yo para mas 
mabilis mong maitayo ang business mo.  
  
Paguusapan natin yung mga tools na kaylangan mo 
mamaya.  
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STEP 3: Strategy - Pag alam mo na kung ano yung 
mga tools na gagamitin mo, ang susunod na tanong 
ay "Pano mo gagamitin yung mga tools na 'yun?"  
  
Ikaw ba yung mismong magpo-pokpok ng martilyo?  
  
Ikaw ba yung mismong maghuhukay gamit ang 
pala?  
  
O uupa ka ng ibang tao na magta-trabaho para 
sa'yo?  
  
Uupa ka ba ng mga tao na tutulong sa'yo para itayo 
yung bahay mo?  
  
Sa business mo anong strategy yung gagawin mo?  
  
Kaylangan meron ka ding solid strategy para 
sagad na sagad mo ang income ng business mo.  
  
In an internet business strategy is everything. Pag 
wala kang strategy parang nagbabara-bara ka lang 
din.  
  
Tulad ng sinabi ko sa'yo kanina, mamaya sasabihin 
ko sayo yung isang strategy na ginamit ko sa 
business ko para kumita ng multiple millions per 
month. 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Pag alam mo na lahat... strategy, tools, blueprint, pati 
yung vision mo ay clear na din... Ang sunod na tanong 
ay... Anong klaseng aksyon ang gagawin mo?  
  
Massive action ba ang gagawin mo para makuha mo 
ang pangarap mo?  
  
Consistent ba ang magiging aksyon mo?  

O ipagpapabukas mo pa?  
  
Ganun din sa business mo... Pag alam mo na ang 
mga kaylangang gawin at gamitin, anong klaseng 
aksyon ang gagawin mo?  

STEP 1: Vision - What Do You 
Really Want?  

"If it's not measurable then it's not a goal, it's just a 
dream."  

Pagdating sa goal or sa vision mo, ikaw ang 
masusunod d'yan. Ikaw masusunod kung magkano 
ang gusto mong kitain.  
  
Isulat mo sa baba o kaya sa papel kung magkano ang 
gusto mong kitain sa busines mo. 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My name is  _________________________, I want to 
earn  P___________ monthly income in my online 
business in the next ____ months.  
  
Tapos isulat mo naman sa baba kung para saan yung 
income na gusto mong kitain.  
  
Ano yung "Reason Why" mo? Pag kumikita ka na ng 
malaking income anong matutulong nun sa'yo at sa 
pamilya mo?  
  
I want to earn P______________ every month 
because  
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________ 
___________________________________________  
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3 P's Of A Successful Online 
Business  

Ang goal ko dito sa part na 'to ay biyak-biyakin sa'yo 
kung anong mga kaylangan mo para magkaroon ng 
successful na online business.   

Tapos 'pag alam mo na kung anong kaylangan, later 
on makakagawa ka ng mga additional research para 
ma-implement mo yung mga ituturo ko sa'yo.  

In your online business kaylangan mo ng People, 
Product, at Process. Ito yung tinatawag ko na 3 P's 
of a successful online business.  

People - Kahit anong klaseng business merong mga 
customers.   
  
Kaylangan alamin mo kung sino yung mga tao na 
magiging customer mo. Ang tawag natin dun ay 
"Target Market".  

At hindi kung sinu-sinong tao lang, katulad ng vision 
or goal setting natin kanina, kaylangan ang target 
market mo ay specific din.   

Sino ang mga tao na gusto mong maging customers?  
Sino ang mga taong bebentahan mo?  
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Health and wellness market ba, mga taong gustong 
maging healthy?  

Money and finance market ba, mga taong gustong 
yumaman?  

Dapat alam mong mabuti kung sino sila. Wala kasing 
business na lahat customer.  
  
All successful business have well defined target 
market.  

In one of my training program (Ascending Profits), 
tinuro ko kung ano yung 3 pinaka profitable na market 
sa internet.  

[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Gusto mo bang 
malaman kung paano mag-order ng training program? Message 
Manny now at https://facebook.com/mannyviloria ] 

Worth billions of dollars kada taon ang perang kinikita 
sa 3 profitable markets na 'to. Ito yung mga markets 
kung saan pwede kang kumita ng malaki.  

Ang suggestion ko sa'yo, dun sa 3 profitable markets 
na 'yun ka lang kumuha ng mga magiging target 
customers mo.  

Para sigurado na meron ka kagad magiging 
customers at malaki ang possibleng kitain ng 
business mo.  
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Mamaya sasabihin ko sa'yo kung pano ka 
magkakaron ng access sa Ascending Profits 
Training Program para malaman mo kung ano-ano 
yung mga pinaka profitable na markets sa internet.  

Pag alam mo na kung sino ang mga taong magiging 
customer mo, kaylangan may paraan ka para 
mahanap sila.  

Kaylangan mo kasing mapakita sa kanila ang 
products at business mo.  

Kasi kung hindi nila makikita ang business mo pano 
sila makakabili?  

Ang tanong paano at saan mo sila mahahanap?  
  
Para magkaron ka na kagad ng idea ito yung mga ilan 
sa mga paraan para mahanap mo ang mga target 
customers mo.  

•Social Media Marketing  
•Facebook Free Marketing  
•Facebook Ads  
•Youtube Marketing  

Inside my Ascending Profits training program, 
matututunan mo dun kung ano-ano yung mga mga 
pinaka madaling paraan para makakuha ng mga 
customers para sa business mo.  
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Products - Tulad ng kahit anong legal na business, 
para kumita ang business mo syempre kaylangan 
may ibebenta kang produkto (o serbisyo).  

Iba-ibang klaseng products at services ang pwedeng 
ibenta sa internet.  

Ito yung mga example ng mga products na pwede 
mong ibenta online.  

•Physical Product - Gadgets, Beauty Products, 
Health Care Products, Accessories, Etc.  

•Digital Products - Images, Wallpapers, Audio,   
•Information Products - Course, Ebooks, Training  
•Software Products - Computer Applications, 
Mobile Apps  

•Online Services - Website Creation, Freelancing  
•and Many More  

Ako ang pinaka paborito ko ay yung mga digital 
information products AKA info products.  

Ang example ng mga digital information products ay 
mga ebooks at online courses.  

Ang maganda sa digital information products, 1 
time mo lang gagawin yung mga products na 'yun, 
pero paulit-ulit mo na yun pwedeng i-benta at 
pagkakitaan. Ang galing 'di ba? 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Napaka laki din ng profit margin. Ang isang eBook 
pwede mong ibenta sa halagang P500 hanggang 
P3,000 pesos.  

Ang malupit, halos wala kang gagastusin para i-
deliver yung eBook na ‘yun, kasi nga digitally yun 
pinapadala sa customer.  

Ida-download lang 'yun o kaya ia-access lang yun sa 
internet ng customers mo pagkabili nila.  

At dahil digital ang product mo, pwede kang 
tumanggap ng mga customers kahit na saang parte 
pa sila ng mundo.  

Basta may internet connection sila, pwede mo silang 
maging customers.  

Ibig sabihin mas malawak ang pwedeng maging 
customer base mo.  

Sa business ko meron akong mga customers kung 
saan-saan.  

Yung iba nasa USA, yung iba nasa UAE, yung iba 
nasa iba’t ibang bansa mula sa ASIA tulad ng Hong 
Kong at Singapore.  

Process - Pag alam mo na kung sino ang mga gusto 
mong maging customers at pag alam mo na kung 
anong products ang ibebenta mo, kaylangan meron 
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kang i-setup na repeatable process para mabenta ang 
mga products mo.  

Kaylangan mo ng SYSTEM na magta-trabaho para 
sa'yo.  

Kaylangan mo ng system para automated ang takbo 
ng negosyo mo.  

Para 24/7 tumatakbo ang business mo at kumikita ka 
ng tuloy-tuloy kahit may iba kang ginagawa.  

Imagine kung kada umaga ‘pag gising mo, pag-check 
mo sa laptop o cellphone mo… malalaman mo na 
kumita ka ng pera habang natutulog ka? Ang sarap 'di 
ba?  

Magagawa mo lang 'yun kung may system ka na 
ginagamit.  

Ito yung 3 proseso na kaylangan ng business mo.  

1) Pre-Sell Process - Kaylangan may proseso ka 
na magsasala ng mga interesado sa mga hindi 
interesado. Para hindi ka magaaksaya ng mga 
valuable resources sa mga taong hindi 
interesado.  

  
Imagine Starbucks® coffee shop... Ang daming 
tao sa loob punong-puno. Lahat ng mesa may 



For more info, please see https://www.OneNegosyo.com  27 

mga nakaupo. Kaso nga lang walang kahit isang 
nagorder ng kape.  

Sayang yung pwesto at yung mga mesa 'di ba?  
  
Tsaka pano pa makakapasok yung mga talagang 
gustong bumili eh puno na? Lugi negosyo pag 
ganun 'di ba?  
  
Kaya dapat ang papapasukin mo lang natin din sa 
website ng online business mo ay yung mga 
talagang interesado... para hindi sayang yung 
mga resources.  
  
Magagawa mo 'to using a specific type of 
webpage.  
  
Ang tawag sa webpage na 'yun ay Pre-Sell  
Pages.  
  
Hep hep hep! Kung ngayon mo lang nadinig yan 
at kung hindi ka techie, wag kang mag alala.  
  
Simple lang 'yan. Para lang yang pintuan ng 
business mo sa internet. Ang mga makakapasok 
lang ay yung mga talagang interesado.  

Ito example ng mga pre-sell pages.  
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Pag may tao na nagpunta sa webpage na 'yan, 
Mae-educate sila about sa solution sa mga 
problems nila.  

Ito yung magiging paraan mo para ma-introduce 
sila sa product at offer na iaalok mo sa kanila.  

2) Follow-Up Process - Selling product or 
business ay parang panliligaw.  

Imagine kunwari naglalakad ka sa isang mall. 
Tapos may biglang lumapit sa'yo na hindi mo 
kakilala.  

Hindi mo alam ang pangalan n'ya at wala kang 
idea kung sino s'ya.  

Tapos tinanong ka n'ya ng "Will you marry me?" 
anong isasagot mo? 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Magye-Yes ka ba agad-agad? Hindi naman 'di 
ba? Kasi hindi mo s'ya kakilala.  

Sa internet business mo, marami sa mga pupunta 
sa website mo ay hindi din kagad magye-yes. 
Hindi din sila bibili kaagad.  

May ilan na bibili kaagad, pero mas marami yung 
hindi kaagad.  

Most of them kaylangang makilala ka muna nang 
mabuti bago sila mag-decide na bumili.  

Sa business ko 5 out of 100 lang yung bumibili 
agad-agad.   

Around 5% lang. Eh pano naman yung 95%?  
  
Sayang naman 'yun 'di ba?  

Hindi! Kasi ipa-follow up mo sila.  

Tandaan mo 'to... FIITFU... "Fortune is in the  
Follow Up"  

May isang marketing study na ginawa. Nalaman 
nila na 80% ng sales ay nagaganap sa pang 5th 
hanggang pang 12th na exposure ng prospect sa 
product.  
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So paanong gagawin natin? Kaylangan ma-follow 
up mo ng maraming beses yung mga hindi bumili 
kagad.  

Meron akong mga customer na after 3 months at 
yung iba naman after 1 year pa bago bumili.  

Kaya napaka importante na ma-follow up mo  
yung mga prospects mo para maligawan mo  
sila. ;)  

Magagawa mo yun kung gagamit ka ng email 
autoresponder o kaya naman messenger 
marketing tools.  

Kaylangan meron kang system na automatic 
magpapadala sa mga prospects mo ng 
magkakasunod follow up messages.  

Messages na naka-design para mas lalong 
maeducate ang mga prospects mo tungkol sa  
solution at product na ino-offer mo.  
.  
In my business, yung follow up system ko ay may  
60 days na follow up email na naka bala.  

Sa loob ng 2 months, every other day ako 
nagpapadala ng follow up messages sa mga  
prospects ko. At dinadagdagan ko pa 'yun. 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Ganun ako kaseryoso sa pag follow-up ng mga 
prospects or leads ko because "The fortune is in 
the follow up". Ganun ka din dapat!  

3) Selling Process - Kapag maraming prospects 
na ang nagsabay-sabay maginquire sa'yo, tingin  
mo kakayanin mo pang sagutin lahat ng mga 
inquiry nila?  

For example 1,000 prospects sabay-sabay 
naginquire sa'yo, tingin mo kaya mo?  

Malamang hindi na?  
  
This is why you need a Sales Video Presentation 
para ma-automate selling process ng business 
mo.  

Yung mga sales video presentaton ang 
magsisilbing digital salesperson na magbebenta 
ng mga products mo para sa'yo.  

Hindi kasi kaylangan na ikaw ang mano-manong 
mage-explain ng mga products at business mo. 
Kasi kung mano-mano at ikaw mismo ang nage-
explain ng products at business mo, hindi mo mai-
scale up ang business mo.  

Darating sa punto na hihinto ang growth ng 
negosyo mo.  
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Sa business ko gumagamit ako ng mga recorded 
videos.  

Yung mga videos na yun ang nage-explain ng 
mga products at services ng business ko.  

Kaya kahit gano kadaming prospects ang 
pumunta sa website ko walang problema.  

Hindi naman kasi napapagod ang mga videos. 
Kahit 1,000 prospects ang sabay-sabay na 
manood nung mga videos OK lang.  

Kaya kahit habang tulog ako o habang may ibang 
ginagawa ako, meron pa ding income at sales na 
pumapasok.  

Pag automated na ang selling process ng 
business mo, dun ka magkakaron ng time 
freedom na inaasam mo.  

More time to spend with your family and more 
time para gawin ang mga bagay na gusto mo.  
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*This is the exact business blueprint of my business  

Ngayon ang tanong "Anong kaylangan mo para  
maging automated 'yang 3 process na 'yan?"  

  
Kaylangan mo ng complete system na merong:  

Presell Pages - Ito yung magi-introduce ng 
solution or mage-educate sa mga prospects mo.  

Follow Up System - Ito yung magha-handle ng 
follow up process ng business mo.  

Sales & Marketing Pages -  Ito yung 
maghahandle ng selling process ng business mo.  

Yang tatlo na yan, yan yung eksatktong ginagamit ko 
ngayon sa business ko. Kung mapapansin mo simple 
lang s'ya, 3 pages website lang 'yan.  
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Pero wag ka, 'yan yung eksaktong ginagamit ko para 
kumita ng milyon sa business ko. At hanggang 
ngayon ganyan pa din yung ginagamit ko.  

Kung wala kang idea pano gumawa ng websites at 
kung iniisip mo na "Baka mahirap gumawa n'yan hindi 
pa naman ako techie!"  

...wag ka magalala, mamaya sasabihin ko sa'yo 
kung pano mo magagamit at makokopya ‘yung 
eksaktong system na ginagamit ko.  

Pag naaalala ko yung mga failures ko noon, na-
realize ko na kaya ako nag-failed kasi wala akong 
mga system.  

Wala akong strategy at lalong wala akong system na 
ginagamit sa business ko.  

Mano-mano at pang amateur ang diskarte ko noon.  

Ang nakaka lungkot sa Facebook ang dami mong 
nakikita na nagpo-promote ng kung anu-anong 
products at business.  

Karamihan sa kanila hindi nagiging successful kasi 
mano-mano at pang amateur din ang diskarte, kagaya 
ng ginagawa ko noon.  

Parang ganito yan eh... Imagine isa kang sundalo 
tapos susugod ka sa gera.  
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Tapos wala kang proper game plan, wala kang proper 
equipment, wala kang bit-bit na bala, at walang bitbit 
na bullet proof or helmet.  

Ang mangyayari mamamatay ka talaga eh.  

Sa susunod na chapter, I will show you kung ano 
yung business strategy na tutulong sa'yo para kitain 
mo yung 1st million income mo sa internet.  

How To Earn Your 1st Million  
Online Much Faster - The Strategy  

That 10X My Business  
Ngayon pagusapan natin yung strategy na pwede 
mong ma-apply para kumita ng mas malaki sa 
business mo.  

Ito yung strategy na kanina ko pa gustong ituro sa'yo. 
Ito 'yung strategy na ginamit ko para maging x10 ang 
income ko.  

It's called Ascension Business Model  

Ano ba 'yang ascension business model?  

Ascension ay galing sa word na ascend (Pataas o 
Paakyat).  
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Ang business na gumagamit ng ascension business  
model ay merong iba’t ibang mga products na  
tinitinda.  

Yung mga products na yun ay may ascending price 
points.  

Meron silang mga products na may mababang 
presyo, merong katamtaman lang at merong  
mamahalin.... Pataas nang pataas.  
  
Ang tanong bakit ganun yung strategy nila?  

Naiintindihan kasi nila na bawat customers iba-iba 
ang gusto.  
  
Yung ibang customers ay maliit lang ang demand, 
yung iba naman mas maraming demands.  
  
May mga customers na mataas ang demand so they 
will spend more money and buy more products to get 
that higher demand.  

Yung mga business na gumagamit ng ascension 
business model ay nagbebenta ng ibat-ibang mga 
products depende sa level ng need ng customer nila. 
Merong silang front end or murang products para sa 
mga first time customers.   
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Meron silang mid-range o katamtamang presyo na 
product para sa mga customers na may katamtamang 
demands at needs.  

At meron silang mga backend o yung mga high-end at 
high-priced products para sa mga customers na 
mataas ang demands.  
  
For example yung mga fast food business tulad ng  
McDonals...  
  
Pag pumasok ka sa store nila ito yung makikita mong 
tinda nila...  

 
Merong burger na mura lang (front end product), may 
upsell na softdrinks or ice cream (Katamtaman yung 
presyo), at may back end product na meal (Pinaka 
mahal).  

Yung ibang mga customers nila ang bibilin lang ay 
yung burger o yung front end product. Swak na kasi 
yun sa kanila. (malamang hindi sila masyadong 
nagugutom o kaya nagtitipid).   

Yung ibang customers naman bibilin lahat pati 
softdrinks at pati yung meal.  
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Yun kasi ang gusto nila. Malamang gutom na gutom 
sila kaya gusto nilang magpaka busog.  
  
Pero alam mo ba kung saan talaga kumikita ng malaki 
si McDo?  

Yung mga McDo sa US nasa one dollar ($1) yung 
mga burger nila. At ang kinikita lang nila dun ay point 
zero eight cents ($0.08).  

Ang liit noh?  

Pero pagdating sa mga mid range at backend 
products tulad ng fries at softdrinks, dun malaki ang 
margin o tubo nila.  

Yung mga McDo sa US umaabot ng $1.99 ang price 
ng softdrinks nila. Pero ang puhunan lang nila sa 
bawat softdrink ay $0.16 lang.  

Whopping 1250% markup! Ang laki ng kita at ng 
patong nila noh?  
  
Yung malaking kita ay nangagaling sa mga upsell at 
backend products nila.  
  
Again some of their customer will only buy the front 
end product (Yung burger lang). Swak na kasi yun sa 
needs nila. 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Pero yung iba nilang customers will want more. So 
they will buy more!  
  
They will buy the upsells and they will buy the highest 
priced product (burger meals).  

Paano kaya kung wala silang ibang products? Yung 
burger lang, tingin mo kikita sila ng malaki?  

Di ba hindi?  

Ganun kaimportante na meron kang mga up sells at 
back end products.  

Dapat ang strategy ng business mo ay meron 
kang ibat-ibang products na binebenta sa mga 
customers mo.  

Dapat meron kang murang products, merong  
katamtaman lang at merong high end.  
  
Kasi yung mga magiging customer ng online business 
mo ganun din.  

Yung iba sa kanila bibilin yung front end product lang.   

Pero yung iba bibilhin lahat ng products mo. Pati 
upsells at back-end products. Because some 
customers want more! 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Balik tayo sa mga online businesses selling digital 
products and information products.  

Explain ko sa'yo paano ginagamit ang ascension 
business model sa mga online businesses.  

This is the exact strategy na ginagamit ng business ko 
ngayon at pwede mo 'tong gayahin.  

Front End or Low-End Product  - Ang example ng 
low-end product sa online information business ay 
eBook. O kaya naman basic online course.  

Usually ang presyo ng mga lowend or front end 
product ay around P1,000 up to P3,000. Ito yung 
unang product na dapat ibebenta mo sa mga 
customers mo, yung very affordable.  

Ito yung mga example ng mga unang frontend 
products na ginawa ko.  

 
*Example of a frontend, low priced product  
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Binenta ko 'tong ebook na 'to P1,000 per copy. Sa 
ngayon around 4,300+ na ang nakabili ng ebook na  
'to.  

[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Pwede mo nang 
makuha ang Sponsor More Downlines dito sa 
http://sponsormoredownlines.net/order/ ] 

P1,000 x 4,300 customers = That's P4.3 million pesos 
from just 1 frontend product!  

Mid-range or Mid-Price Product - Kadalasan ang 
mga mid-range products sa information business ay 
mga training courses, 1-on-1 coaching o kaya naman 
mga seminars.  
  
These type of products can be sold from P4,000 up to 
P30,000.  

Isa sa mga unang mid-range product na ginawa ko ay 
P4,000 ang presyo. Sa ngayon ang nakuha kong 
customers na nag-enroll na course na 'to ay 1,300.  

1,300 x P4,000 = P5.2 million pesos in sales.  
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*Example of a midrange, mid priced product  

Back-end or High-end Product - Sa information 
business kadalasan ang mga back-end at high-end 
products ay mga masterminds at retreats na 
nagkakahalaga ng P50,000 up to P100,000 or more.  

Hindi lahat ng customers mo bibili ng high-end 
product mo.  

Pero tandaan mo na meron at meron kang magiging 
customers na bibilin lahat ng products mo pati yung 
pinaka mahal.  

For example, in my company meron kaming 
binebentang products for around P70,000+. Seminar 
and mastermind retreat ito.  
 
[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Sumali po tayo sa 
mga high-end seminars, at bukod sa mga magagaling na mga 
speakers, ang isa sa mga pinakamalaking value na nakuha ko ay 
yung makausap ko ang ibang mga participants ng mga high-end 
seminars na iyon. Masarap makihalubilo sa mga taong prina-
prioritize ang Lifelong Learning!] 

Ilan pa lang ang bumili nitong product na 'to ngayon 
taon kasi kakalabas lang n'ya, mga nasa 200 
customers pa lang.  

Pero kung ku-kwentahin mo yan(200 x P70,000), 
that's P14 million pesos in sales!  
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Tulad ng sabi ko sa'yo kanina dito mangagaling yung 
malalaking income ng business mo.  

Kung isang product lang ang binebenta mo worth 
P1,000 lang, kaylangan mo ng 1,000 customers para 
umabot ng 1 million sales.  

Pero kung may back-end product ka, sabihin natin na 
P50,000 ang presyo, kaylangan mo lang ng 20 
customers para kumita ng P1 million pesos.  

That's the difference and that's how you earn your 1st 
million much faster...By using ascension business 
model or by selling multiple products with ascending 
price points.  

[ NOTE from https://www.OneNegosyo.com – Napansin po natin 
na sa larangan ng sales and marketing, halos pareho ang effort mo 
kahit ang binibenta mo ay P1,000 product or P100,000 product. ] 

What You Need To Do Next  
Quick review tayo ng mga napag aralan natin...  

Step 1: Vision - Kaylangan alam mo kung magkano 
ang gusto mong kitain sa business mo. Dapat alam 
mo din kung anong reason bakit ka magsisimula ng 
online business. 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Kung wala 'yang dalawa na yan wag ka na lang 
magsimula kasi malamang hindi ka magiging 
successful.  
  
Remember, It takes massive action to become 
successful in this business. Massive action requires 
focus and commitment. Your vision will give you that.  

Step 2: People - Pili ka kung sino ang mga magiging 
target customers mo. Sino yung mga tao na 
bebentahan mo ng products mo.  

In one of my training program "Ascending Profits", 
tinuro ko kung ano yung 3 pinaka profitable na market 
sa internet kung saan pwede kang kumita ng malaki.  
  
Worth billions of dollars kada taon ang perang kinikita 
sa 3 profitable markets na 'to. Ang suggestion ko 
sa'yo, dun ka lang sa 3 profitable markets na 'yun 
kumuha ng mga magiging target customers mo.  

Step 3: Products - Hanap ka (o gumawa ka) ng mga 
products na ibebenta mo sa mga target customers 
mo. Ang recommendation kong piliin mo ay 'yung mga 
digital products at information products. Malaki ang 
pwedeng kitain dahil malaki ang profit margin sa 
products na 'to at mas malawak pa ang potential 
customer reach mo.   
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Step 4: System - Kaylangan meron kang system na 
mag-o-automate ng business mo. Remember, 
automation - 'yan ang tutulong sa'yo para kumita 24/7 
kahit may iba kang ginagawa. Automation - 'yan ang 
magbibigay sa'yo ng tunay na time freedom.  

Step 5: Strategy - Ascension Business Model - Wag 
kang makuntento sa isang product. Kaylangan meron 
kang multiple products lalo na yung high priced na 
back-end sales.  
  
Gumamit ka din ng Ascension Business Model para 
ma-maximize mo ang income ng negosyo mo at para 
mas mabilis mong makuha yung target income mo.  

So there you go! I hope marami kang natutunan.  

Ngayon oras na para gumawa ng aksyon. Aksyonan 
mo na kagad 'tong mga tinuro ko sa'yo OK?  

How To Start Earning Online As 
Soon As Possible  

Every time na tinuturo ko 'tong mga ideas at strategies 
na 'to, ang madalas kong nakukuhang feedback ay 
ito...  
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"Wala akong oras para gumawa ng sarili kong 
products at system, pano ko maa-apply itong mga 
ideas na 'to kaagad?"  

"Paano ako makakapagsimula ng online negosyo 
eh wala naman akong masyadong alam sa 
computer at busy pa ko sa trabaho?"  

Kung ganyan din ang iniisip at pinoproblema mo 
ngayon, I understand!  

I understand na karamihan ay busy. Busy sa pamilya 
nila, sa trabaho nila, at sa mga araw-araw na 
responsibilidad nila.  

Ako nga mahigit 6 months ang inabot ko para 
magawa yung unang website at business system ko. 
Yung bagong system ko almost 1 year ang inabot 
bago magawa.  

Nag-reseacrh din ako sa google, gagastos ka pala ng 
hanggang P100,000 every year para lang makapag 
set up ng mga simpleng sales & marketing system.  

Yan ang problema kaya naiintindihan kita.  

Pero pano kaya kung merong ready to use na system 
na pwede mong magamit para makapag simula ka na 
kaagad ngayon?  
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What if merong mga ready-to-use na system na 
pwede mong gamitin para mai-implement mo kaagad 
itong mga ideas na tinuro ko sa'yo?  

Yun ang exciting na part nitong ebook na 'to!  

Naiintindihan ko na hindi lahat ay kayang magsimula 
from scratch.   

Lalo na kung employed ka o kaya kung pamilyado ka.  

Kaya gusto kong mag-propose ng offer sa'yo.  

Kung gusto mong makapag simula kaagad at kung 
gusto mong magamit yung exact system na ginagamit 
ko sa business ko, ito ang pwede mong gawin...  

Mag-join ka sa Ascending Program, 'pag ginawa 
mo 'yun ipapagamit ko sa'yo ang mga ready made 
system na ginawa ko at tuturuan din kita pano ka 
magsisimulang kumita ng mga komisyon.  

Pano yun? Ganito, gaya ng turo ko sa'yo kanina, 
kaylangan ng business ng system.  
  
Kaya syempre sa online business ko meron na akong 
mga ginawang sales & marketing system.  

Itong mga system na 'to ay subok na subok na.   
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Buwan-buwan milyon-milyon ang napo-produce ng 
system na 'to sa'kin at sa mga members ko.   

Itong system na 'to ang gumagawa ng halos majority 
ng selling at marketing ng business ko.  

Ito ang automatic nagbe-benta ng mga products sa 
mga prospects.  
  
Kahit natutulog ako at ang mga members ko, 24/7 
nagta-trabaho ang system at meron pading income na 
pumapasok sa business namin.  

Kapag nag-join ka sa program na ginawa ko, 
magagamit mo din yung mismong mga sales & 
marketing system na 'ginawa ko.  

Tingin mo OK ba kung kada umaga ‘pag gising mo, 
pag-check mo sa laptop o cellphone mo, malalaman 
mo na kumita ka habang natutulog?  

Ganyan kasarap pag meron kang sales & marketing 
system na nagbebenta at nagta-trabaho para sa'yo.  

Merong 3 step kang gagawin kapag nag-join ka na sa 
Ascending Profits...  

STEP 1: Mako-kopya mo yung mga ready made 
& ready to use system.  
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STEP 2: Tuturuan kita pano mo patakbuhin ang 
online business mo.  

STEP 3: Take action at i-apply mo lahat ng mga 
matututunan mo to start making money.  

Sa tingin mo OK ba kung magsisimula ka na ding 
kumikita ka ng additional income?  

Malaking tulong ba 'yun sa'yo at sa pamilya mo?  

Yun ang magagawa mo sa tulong ng Ascending  
Profit program  

 

Now baka iniisip mo bakit ang simple lang ng gagawin 
tapos ang laki-laki ng kikitain? Sinadya kong ganyan 
para maging very interesting at very attractive ito sa 
marami.  

Ngayon mismo napakaraming nakakabasa nitong 
ebook na 'to.  
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Ang goal ko ay maraming members ang matulungang 
kumita ng malaki.  
  
Pag mas marami akong natulungan na kumita, ibig 
sabihin mas mabilis na growth para sa buong 
company.  
  
Win-win yun for the long term. Ang vision ko ay 
makapag-create ng pinaka malaking Filipino online  
community na merong pinaka maraming success  
stories.  

Ngayon kasi ang focus at ang passion ko ay 
makatulong naman sa iba.  

Ang pinaka latest goal ko ay makatulong sa 100+ na 
FIlipino na maging self made millionaires din. Sa 
ngayon meron na kong 40+ students na naging 
millionaire. I hope ikaw na yung susunod.  

Gusto ko ding makatulong sa libo-libong Filipino para 
magkaron ng financial freedom at makapag quit sa 
trabaho nila. 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So far OK na OK naman 'yung mga resulta dahil 
parami na ng parami ang kumikita ng malaki at 
madami na ding mga nagiging milyunaryo sa mga 
taong sumunod sa tinuro ko.  

 http://enroll-now.com-review.org 

May Mga Kumikita Ng Malaki  
Gamit Ang System Na 'To  

Ito yung kwento ng ilan sa kanila…  
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Ang galing di ba? Remember I will provide you 
everything. Magkakaron ka na ng lahat ng kaylangan 
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mo para makapag simula ka na kagad ng internet 
business mo.  

Complete Business System with:  

•Step by Step Training  
•Sales &  Marketing System.  
•Easy To Use Software.  
•Everything!  

Yung training program na 'yun ang magtuturo sa'yo 
kung pano nagwo-work ang system at pano ka kikita 
ng malaking income.  

 

Learn More About the  
Ascending Profits Training Program 
   http://enroll-now.com-review.org 

 


